DREAM. DARE ‘

We Create Automotive Interiors

Account Manager (m/w/d)
Location: Allershausen, Bayern, Deutschland - Hybrid

Wer sind wir?

Antolin ist ein weltweit flihrender Automobilzulieferer. Wir sind Experten fiir die
Entwicklung, Herstellung und Lieferung innovativer Lésungen fiir Fahrzeuge in aller Welt.
Unser Produktportfolio umfasst Verkleidungen, Dachhimmel und Akustiksysteme sowie
Beleuchtungs- und andere Innenraumsysteme. Wir bieten umfassende Losungen mit dem
Schwerpunkt auf Qualitat, Sicherheit und Nachhaltigkeit. Unsere Produkte werden in vielen
der weltweit fihrenden Automarken eingesetzt. Tatsachlich sind drei von vier Autos
heutzutage mit Innenausstattungen von Antolin ausgestattet.

Mit Giber 140 Werken in 26 Landern hat Antolin diese starke Branchenprasenz durch mehr
als siebzig Jahre Zusammenarbeit mit unseren Kunden erreicht, um einen vollstandigen
Zyklus der Komponentenherstellung zu entwickeln, von der Konzeption und dem Design
Uber die Entwicklungs- und Validierungsphasen bis hin zur Industrialisierung und
sequenziellen Lieferung.

In Zusammenarbeit mit unseren Kunden arbeiten wir intensiv daran, den Wandel, den die
Automobilindustrie derzeit im Bereich der Fahrzeuginnenausstattung erlebt, voranzutreiben.
Wir tun dies, um nachhaltigere und technologisch fortschrittlichere Fahrzeuge zu entwickeln,
die auch an die neuen Bediirfnisse und Anforderungen ihrer Insassen angepasst sind.

Im Rahmen dieses Wandels engagiert sich Antolin fiir ein nachhaltiges Geschaftsmodell, das
sich auf alle seine Stakeholder konzentriert und Werte fiir diese schafft, einschlieBlich seiner
Kunden, Mitarbeiter, Investoren, Zulieferer und der Gesellschaft als Ganzes.

Mission:

Ihr Herz schlagt flr die Automobilbranche? Sie sind bereits im Vertrieb tatig oder mochten
sich dort weiterentwickeln?

Eingebettet von Anfang an sowohl in unser Vertriebsteam am Standort Allershausen als auch
in unser internationales produktbezogenes Team, erwarten Sie kleinere oder groRRere, auf Ihre
Qualifikation und Erfahrung zugeschnittene Projekte zur eigenstandigen Bearbeitung.

Fiir Sie als Account Manager nehmen wir uns von Anfang an Zeit fiir lhre fundierte
Einarbeitung. Abhangig von lhrer aktuellen Position und lhrem Erfahrungsstand schneidern
wir lhnen ein anspruchsvolles Onboarding-Programm zu. Wahrend des gesamten Onboarding-
Prozesses werden Sie von allen Beteiligten des Teams intensiv begleitet.



Verantwortlichkeiten:

e Erster Ansprechpartner fiir unseren Kunden BMW in allen produktbezogenen und
kaufméannischen Fragen, von der Akquisitionsphase liber die Serienfertigung bis zum
Ersatzteilgeschaft

e Mitgestalter der langfristigen Account-Strategien

e Unabhangige Verhandlungsfiihrung beim Kunden vor Ort

e Standiger Austausch und sehr enge Zusammenarbeit mit Produktionswerken, Projekt-
und Engineering-Teams im globalen Kontext sowie mit der Zentrale in Spanien.

e Sicherstellung eines kontinuierlichen Informationsflusses in alle relevanten Richtungen

e Erstellung von Angeboten, Prasentationen und Analysen, z.B. auch fiir Fihrungskrafte
der Vertriebsleitung und andere interne Entscheidungstrager

e Kontinuierliche Bewertung der Wettbewerbslandschaft

Was wir suchen:

e Fundiertes technisches und kaufmannisches Verstandnis

e Praktische Erfahrung in der Automobilindustrie, Innenausstattung und/oder
Kunststoffverarbeitung

e Erste Berufserfahrung im Vertrieb wiinschenswert

e Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse unabdingbar, auch Spanisch
oder andere Fremdsprachen waren von Vorteil

e Sehr gute Anwenderkenntnisse in MS Office, insbesondere in Excel

e Offene Personlichkeit mit verbindlichen Kommunikationsfahigkeiten auf allen Ebenen

Was konnen wir lhnen bieten:

e Du wirst Teil eines hoch engagierten multinationalen Teams mit internationalen
Karrieremoglichkeiten sein

e Wir bieten Dir eine Lernreise und die Moglichkeit, wertvolle Praxiserfahrungen zu
sammeln

e Du wirst an internationalen Projekten fir weltbekannte Unternehmen der
Automobilbranche arbeiten

e Du findest ein offenes Umfeld vor, um neue Technologien zu erlernen

e Wir bieten Dir ein wettbewerbsfahiges Gehalt und verschiedene Vorteile

Wir bei Antolin sind ein Arbeitgeber, der Chancengleichheit férdert und Wert auf Vielfalt am
Arbeitsplatz legt. Wir diskriminieren niemanden aufgrund von Rasse, Religion, Hautfarbe,
nationaler Herkunft, Geschlecht, sexueller Orientierung, Alter, Familienstand oder
Behinderung. Alle qualifizierten Bewerber werden ohne Riicksicht auf eines dieser
geschitzten Merkmale fiir eine Einstellung berticksichtigt. Wir freuen uns lber
Bewerbungen von allen Personen und unterstiitzen die Vielfalt an unserem Arbeitsplatz



nachdriicklich. Wir bemiihen uns, ein integratives Umfeld fir alle zu schaffen, und wir
verpflichten uns, jeden fair und gerecht zu behandeln. Wir sind stolz darauf, ein Arbeitgeber
der Chancengleichheit zu sein, und setzen uns fiir ein vielfaltiges und integratives
Arbeitsumfeld ein.

DREAM. DARE. DO

Mochten Du die spannenden und innovativen Entwicklungen im Bereich Automotive
Interieur aktiv begleiten und mitgestalten?

Dann freuen wir uns auf Deinen Lebenslauf und die Zeugnisse, bitte mit Angabe des
Gehaltwunsches und der Verfligbarkeit an: mona.refaat@antolin.com



mailto:mona.refaat@antolin.com

